                大邑内蒙古二店9月工作总结10月工作计划
1、 工作总结

1. 总销售数据
	时间
	总销售
	笔数
	客单价
	毛利额
	毛利率
	会员消费（笔数）
	会员占比

	7.26-8.25
	33949.03
	568
	59.8
	9964.68
	29%
	8603.49（161）
	25%

	8.26-9.25
	38026.02
	581
	65.45
	12578.52
	33%
	8320.29（147）
	22%


2. 中类销售数据
	时间
	药品
	保健食品（大保健品）
	中药材及中药饮片
	医疗器械

	7.26-8.25
	29424.53
	979.45（186.79）
	1203.10
	1828.16

	8.26-9.25
	30187.70
	3124.55（1756.67）
	1517.48
	2454.67


3. 重点品种销售情况（9月）
太极钙5瓶，熊胆含片35盒，补肾益寿胶囊1瓶，天胶0盒，番茄胶囊0盒，赶黄草3盒
二、10月工作计划

1.10月计划目标销售40000，毛利33%
2.具体措施

A. 重点宣传品种和当季品种，陈列在显眼位置，多宣传. 根据不同季节随时更新pop的内容.
B.组织员工每天学习两个保健品或药品的知识，提高专业技能，塑造品牌形象，提高销量.
C.提高会员销售及占比。利用我们的优势周三，周日会员日，一元积一分，积分不清零。多办有效会员卡，维护好老会员，努力开发新会员。
D．将销售任务分到每天、每个人，一月进行一次销售排名，对销售落后的人员进行交流沟通，提升积极性，下月赶上销售进度。

    E. 重点品种美美、补肾益寿胶囊、熊胆含片、太极钙、天胶，番茄红素，重点宣传，争取完成任务。 
F.  每月做好效期，滞销品种的搭配销售，减少门店损失。
G.
严格执行门店现场检查管理标准及收银台一句话销售，做好门店基础管理工作，从细节抓销量.
   H.加强新员工的培训，不定期进行考核，提高业务水平。
