1.你是谁？
我是太极大药房的营业员，我可以帮助您更有针对性的去选择你所需要和对你更有帮助的药品。

2.你要给我说什么？
首先询问你说需要，例如：你说你去医院检查说你骨质疏松需要补钙！针对你的症状我向你推荐我们的太极钙。针对一定情况去向你推荐疗效好的药品。
3.说你对我有什么好处？

针对你的需求，给你一定疗效的药品，那就是对你的好处，例如太极钙：每个人都需要补钙，太极钙是我针对你的症状所给你推荐的药，太极钙好吸收、不伤胃、水果味、适用人群较广，所以可以作为你在补钙药物中的选择之一。
4.如何证明你说的是事实？

太极药房是连锁药房，我们肯定不能自己砸自己的招牌嘛，而且我们这边的顾客基本上很多都是会员，大多数都是固定的消费群体，如果我们没有可信度那么就不会有那么多的固定消费者了，我们需要建立的是忠实的消费者，如果我们只做一次性的生意的话那我们又怎样维持公司的经营呢。
5.为什么我要给你买？

进药店就是有需要才来买的，在哪里买不是买，既然要买就要选择一个自己放心的、有保障的要店买药才是对自己负责，太极大药房是连锁药店，质量安全都是有保障的，而且我们为你选择的都是你所需要的，所以请你放心购买。

6.为什么我要现在给你买？
现在来看，来了解这些，说明需要，对于我们所需要的东西，或是本身已经生病了，就应该治疗，如果拖久了，没有病都会拖出来的，所以早买早治，按疗效治疗，彻底根治。
