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太极集团TJJT                                                

                      13年销售目标

                         ------之坚决完成任务

尊敬的各位领导同事大家好：
我是四川太极大药房邛崃中心店的一名员工叫XX，很荣幸能在气候宜人的武陵山上，和大家分享这一年来我们的工作情况。
我店位于成都郊县，厂家资源相对缺乏，但是这些并没有阻挡我们前进的步伐，我店13年工作的工作亮点如下：

1、1-10月天胶销售总额231盒，共计9.4万，其中9月中旬活动两天天胶销售37盒

2、1-10月中药销售约70万，同比12年50.1万增量约20万

3、团购销售任务完成11万

13年在蒋总的指引下，我们工作的方向十分明确：
1、向细节要销量：门店从最基础的工作开始整顿，包括我们的服务态度 ，销售人员的专业水平，产品质量和价格 ，收银的速度和方式，以及我们的员工形象和售后服务，门店卫生和舒适程度建设等各项基础工作。
2、 向执行要销量：全员参与公司的促销活动，从公司领导到店长再到店员各项促销活动从活动计划制定审核到实施，每一项工作都让大家付出了巨大的艰辛。
我作为一名普通销售人员，对公司的政策和销售方案，我的态度是每一份耕耘，我会全力付出，无论会收获什么结果。

3、 向专业要销量：门店专业知识学习每月一次，同时会利用门店交班，门店会议等各种机会学习专业知识。  
2013年是充满挫折，当然也是我们收获一年。13年我店销售任务415万，截止10月13日，门店完成销售额340.8万，同比2012年增量74万，我相信在全体同事相互支撑，相互努力下，今年我们一定能完成销售指标。
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