9月工作总结10月计划
	月份
	销量
	毛利
	毛利率
	客单价
	日销量

	8月
	39319.08
	10683.47
	27.17%
	56.57
	1268.3

	9月
	40476.88
	11494.88
	28.39%
	64.24
	1349.2


	

	


	月份

	药品
	 中药饮片
	保健品
	医疗器戒
	日用品
	消毒品
	化妆品
	普通食品

	8月份

	34690.8
	458.4
	1956.7
	1276.61

	0
	192.85
	672.72
	71

	9月份

	35220.4
	438.68
	2701.9
	1870.42
	0
	96.89
	127.99
	19.51

	
	
	
	0
	
	
	


总结：

1. 9月份销售比上个月增加1157.8比上个月毛利1.22%，率每日销量平均增加了80.9元，本月任务37500的完成40476.88的销售任务指标多完成了2976.88元 总体说销售上升了.其中重点品种销售还不算理想.补肾益寿任务5合实际销售5合完成任.熊胆含片任务20合实际完成20合.天骄1合任务没完成，睡好片4合任务销售两盒.太极钙任务6合完成了销售.在没完成的品种争取10月份完成重点品种销售.总体说9月份在8月份的基础上销售增加的原因，员工的努力是不可少的，大家都在努力的销售，抓住每个进店的顾客，认识热情的接待，不管是没消费的顾客大家都很热情.虽然这次没消费下次都会消费，
计划：

1. 在努力完成10本月3.75万任务的同时提高销量、毛利、毛利率。

2.让每位员工主要做好关联销售。抓重点会员，发展新会员。

3努力完成10月活动.做好宣传，提升活动效益，销售有品种提升销量

4继续销售滞销品种，效期品种
5我们刷卡机坏了，不能刷卡，我们更要比平时的努力的去做 销售才能完成任务，必须提高员工的积极性，不能让销售下滑.
6.对药学手册的学习，
                               大邑沙渠杨丽

