初秋狂欢节活动通报
紧随“盛夏狂欢节”的促销热潮，根据各片区的报送，营运部又选择21家门店于9月14日至15日（共两天，旗舰店三天）进行“初秋狂欢节”大型促销活动。虽然本次活动门店多数为B、C类中小门店，但在21家门店员工和片区主管的努力下，各门店还是出色完成本次促销活动任务，现将活动结果通报如下：
一、总销售数据：（各门店完成情况见附表）
活动期间9月14日销售57.81万，超出上月平均销售17.85万元；9月15日公司共计销售58.54万元，超出上月平均销售18.58万元。两天共计销售116.35万元，9月13日旗舰店完成销售17.34万元。
所有门店均完成当日销售增长40%的目标。21家活动客单价由之前的70.59元上升到92.84元，增长22.24元，总销售日均增长为128.52%
二、各项增长突出的门店：（各门店完成情况见附表）
日均销售过2万元：旗舰店，邛崃中心店

日均销售过1.5万元门店：西部店，滨江东路店，华油路店

●日均销售增长第一：旗舰店，日均销售9.3万元（除开虫草销售），日均增加销售3.07万元，增长比例达49.1%。

●日均销售增长第二：邛崃中心店，日均销售2.9万元，日均增加销售1.78万元，增长比例达159.51%。
●日均销售增长比例第一名：都江堰重庆路店，活动前日均销售1990元，活动期间日均销售10938元，增长比例为449.63%.

共有10家门店活动期间日均销售过万元！成绩喜人！非常值得各兄弟门店学习！

三、活动总体奖励
根据考核方案的评奖条件：1、门店销售增长比例达到40%以上；

2、毛利率不低于上月平均毛利率2%；

活动期间同时满足考核条件的有7家门店，按销售增长额排名，对前三名进行奖励：

· 第一名：旗舰店       奖励500元

· 第二名：枣子巷店     奖励300元

· 第三名：西部店       奖励200元
希望各门店踊跃申报参与公司促销活动，向本次活动中的先进门店学习取经，争取创造更加优异的销售业绩！
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