
关于2012年11月“初冬进补 惠聚太极”活动

门店布置比赛的评比通报

各门店：

2012年11月进行的“初冬进补 惠聚太极”促销活动，经过大家的共同努力，实现销售增长18%，其中准备充分的门店活动氛围布置也起到了一定的推动作用。根据《11月促销活动考核办法规定》的评比办法，公司共筛选了23家活动氛围布置良好的入围门店进入门店投票环节，以盲投的方式进行投票。经过统票，各门店得票数如下：

	编号
	门店名称
	得票
	名次
	奖励金额

	1
	总店
	57
	1
	500

	2
	滨江东路店
	47
	2
	400

	3
	双林路店
	45
	3
	300

	4
	新津五津西路店
	40
	4
	200

	5
	一环路南一段店
	39
	5
	100

	6
	崇州九龙路店
	32
	/
	/

	7
	邛崃羊安
	29
	/
	/

	8
	新都新繁
	27
	/
	/

	9
	温江中心店
	25
	/
	/

	10
	浆洗街店
	24
	/
	/

	11
	龙华北路
	22
	/
	/

	12
	新都区新泰西路
	21
	/
	/

	13
	沙河源店
	20
	/
	/

	14
	崇州羊马
	19
	/
	/

	15
	金丝店
	18
	/
	/

	16
	西部店
	17
	/
	/

	17
	燃灯寺店
	13
	/
	/

	18
	双建路店
	13
	/
	/


	19
	大邑内蒙古二店
	12
	/
	/

	20
	都江堰中心店
	11
	/
	/

	21
	温江和盛店
	10
	/
	/

	22
	都江堰蒲阳路店
	7
	/
	/

	23
	崔家店
	4
	/
	/


1、 对1-5名得奖门店，按公司规定进行相应奖励，奖金作为门店费用，请店长合理安排。
2、 对另18家入围门店进行通报表扬。

3、 获奖优势
总店：陈列美观大方，造型较多，店堂布置饱满，POP书写突出。
滨江东路店：POP书写优秀，十分惹眼，爆炸签制作精细。
双林路店：POP书写整洁，一目了然，陈列丰满，氛围营造较好。
新津五津西路店：POP及门店氛围营造较为喜庆，温暖。
一环路南一段店：POP及氛围营造清新，花车陈列独特。
请其他门店向以上门店学习，应用以上门店的经验进行本店的活动宣传，以最大程度的促进销售，再接再励完成销售任务。

营业部
                                                        2013.1.9

