新津邓双店销售分析

下滑原因：

1. 活动期间客流量相对减少
2. 周边药房免费送挂历，天天全场8.5折

3. 对比数据较高，相对上个月销量本身很好，再增长就相当困难了。
4. 社区药店，客流量相对固定，有几天还不能刷社保卡。
增量措施：

1. 加大活动宣传，做到进店的每位顾客都要宣传到活动内容，没有会员卡的可以满58元就当场免费办理，享受活动政策。
2. 销售中多运用联合用药搭配销售和疗程用药销售，提高客单价。

3. 加大美美的销售，多采取疗程销售，提高销售的同时，也能完成美美任务。

4. 在活动期间多搭配保健品销售，才能更好的提高客单价，提升销售金额
5. 加大健康养生的宣传，温灸治疗预防的运用，提高销售

