
双流藏卫路店13年增量措施
1、 加大社区活动的宣传力度，可以在小区里面或人流量较大的门口或菜市场搞宣传。搞活动时，可以尽量给小区里面顾客送点比较实在的东西，如纸、鸡蛋、洗衣粉这些，不直接省钱，省钱对她们来说不划算。这样可以提高活动效果。

2、 聘请一个中医老师看病。
3、 对一些常见的价格比较敏感的药实行会员日会员享受最低特价活动。

4、 加大会员卡办理宣传力度，对一些老会员进行维护，如生日时发个短信祝福，或送点小礼品，送货上门服务等，提高会员消费占比。

5、 门店可以根据自己情况来适当的加大一些顾客经常一次性购买量大的或订购的一些药品的库存，来货时希望都来。

6、 公司可以在我们首推的药在电视上打广告，如美美、天胶。 

7、 不要把任务定的太高了，这样就算很努力的往上冲了，工资还是没有提高，对员工的积极性和信心还是有一定的影响。

