黄金路店2013年1月工作计划

1月销售计划
	
	1月计划
	12月实际销售
	增加额
	增加率

	销售
	4.5
	3.8
	0.7
	18%

	毛利
	39.5%
	39 %
	0.05%

	----

	利润
	1.45
	1.15
	0.3
	26%


                                                                单位万元

一、各品类的经营目标
	
	总销量
	占比

	总销量
	4.5
	

	其中：中药材
	0.15
	3.33%

	中西成药
	3.7
	82.22%

	保健品
	0.3
	6.67%

	医疗器械
	0.2
	4.44%

	化妆品、日化
	0.1
	2.22%

	非药品
	0.05

	1.11%



                                         单位：万元

1月工作重点：
1.清理效期和滞销品种分配人员销售落实到每人身上
2.加强办理会员卡的进度
3，加强销售任务品种的进度

二、1月社区活动拟定在28日，推广冬季滋补季，主推东阿阿胶及补肾益寿。
三、团促品种销售计划

	
	12月完成销售
	1月销售计划
	增长率

	ABC目录品种
	9048
	10000
	11%

	蜜语花香及大保健品系列
	1486
	1600
	8%

	T类品种
	8031
	10000
	


措施：1,.加强对主推品种的宣传
     2.对公司新进目录品种的学习加大进度
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