12月措施：

1. 继续加大我店美美的销售，努力完成公司下达的销售任务。将任务下达到柜组、人员。
完成情况：每月确保360盒任务，每人8盒任务，由于门店装修受到影响，未完成任务。销售总盒数：261盒，较11月的79盒增长了230%。
2. 加大对太极天胶的销售，在门店外现场熬胶，突出宣传免费熬胶等优惠，努力增加太极天胶的销售。
完成情况：12月总共销售天胶4.2盒，包括配方销售，其中3盒为打粉或熬胶销售，较11月1.51盒的销售有所增长。
3. 加大效期滞销品种的销售力度，目前销售能力还赶不上我店滞销效期品种增加的速度。
完成情况：每周都在做销售任务的分配，目前效期与滞销品种已经有所下降。
2013年1月措施：
1. 加大我公司品牌产品的销售力度，力争完成各项任务指标。

2. 结合公司的活动，大力宣传，提升门店的销售，紧抓二次消费的会员顾客。
3. 继续尝试与旁边中医院医生沟通，再多增加一个或以上的外聘医生，最好是能增加一个免煎剂医生，提升我店中药的销售。
