旗舰店增量措施

品种方面：a：收集顾客意见，每月进行两次价格调查，结合门店品种与市场竞争对手情况，对部分品种作适当的价格调整或以周周特价品推荐，吸引顾客，刺激销售。B：中药粉剂组方销售
会员方面：a：清理会员消费记录，对卡上有积分的进行短信或电话提示，告知相关活动信息或养生信息，让顾客重新到店使用积分，产生再次消费，重新抓回这部分会员；b：策划会员生日专享优惠活动，如会员生日当天可享受8.8折优惠及中医养生专家免费健康咨询一次等。
现场活动方面：a:定期邀请厂家在店外开展促销活动，如芪枣健胃茶的免费试饮，部分医疗器械的现场体验，野生灵芝现场品鉴 等，吸引人气提高客流量，带动销售b:秋季养生汤料推荐，预计现场熬制养生汤两次，积极宣传秋季养生知识，带动中药销售。C：重阳节名医义诊活动
