      2012年民丰西路店8月工作总结和9月工作计划

           第一部分工作总结
一：民丰西路店店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	高新区民丰大道西路店
	150000
	168779.75
	2800
	3251.05
	28000
	37208.18
	71
	26%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：
例：
1：本月我店在销售淡季，特别是夏季团购销售没有的情况下，经过全体员工的共同努力，销售完成了公司任务的112%。
2：在销售方面继续通过病种组方的学习，销售时搭配保健品销售提高客单价和毛利。多销售高毛利品种。
3：针对我店参类品种太少，我已与业务部高映雪联系，给我品种id丰富我店的品种，增加销售。

注：以上只是给举例给大家看，请根据门店实际情况总结工作及增量措施。
第二部分工作计划

一、民丰西路店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	高新区民丰大道西段
	150000
	150000
	2800
	2800
	28000
	28000
	70
	30%


二、民丰西路店增量措施（1----3点）
1：中药方面要多给顾客介绍贵细产品，增加中药销售。

 2：继续用药品搭配保健品销售，增加销售和毛利。
3：合理搭配用药，减少裸卖率。
4：公司对D类产品规定销售任务，我们要转变销售策越，多销售d类高毛利品种。

三、需解决的问题：
1：我店进店人数增加，主要是因为在销售高峰时候根本就看不过来，为了更多的增加销量，希望公司跟我店增加一名实习员工。
