      2012年崇州羊马店9月工作总结和10月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州羊马店
	6.83万
	6.35
	0.25
	0.04
	1.4万
	1.52万
	47人
	63.15%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

	时间
	总笔数
	会员消费笔数
	会员消费笔数占比
	总销售
	会员消费
	会员消费占比
	总毛利
	客单价

	7.26-8

.25
	1546
	773
	57.55%
	6.74
	3.83
	56.82%
	2.28
	43.6

	8.26-9

.25
	1355
	719
	53.06%
	6.35
	4.01
	63.15%
	2.32
	46.86


1. 9月总销售完成情况达92.97%。
2. ，客单价比较上月销售上升了每笔3.26左右。

3. 总笔数下降了191笔。

4. 会员消费占比上涨了63.15%，客单价达到55.77.比综合客单价高出8块。差距不大。会员客单价，还可以挖掘。。。

5. 各项指标,成药销售同比上月的5.56万下降了0.65    11.69%

比较上月的保健品0.63万，上涨0.32     50.79%。医疗器械相差不大。我们店的裸卖率还是没有降下来，裸卖率24.43%。

第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州羊马店
	6.83万
	
	0.25
	
	1.4万
	
	80人
	68%


2、 门店增量措施（1----3点）：

1. 继续上个月的有效措施，继续努力。努力学习巩固我们的专业知识。

2. 收银台一句话，服务到家。

3. 积极把握这次活动机会，多做销售，加强我们的销售能力。

三、需解决的问题：







