光华片区（门店）促销活动申请表

一、参加活动门店名_光华、光华村、送仙桥、清江东路、枣子巷、营门口         
二、活动主题___爱她（他） 就送她（他）健康吧___               
三、活动时间活动时间： 2月12 日 —  2   月  14日
四、活动内容
1.买赠：A.购千林系列产品，满88送情侣对杯1套，每人限领1套，每天限10套
        B.购计生用品，不论金额大小，送玫瑰花一支

2.抽奖：凡购物满50元，可抽奖一次，单张收银条最多可抽5次（奖品A,B,C）

3.特价：太太口服液 原价**  特价**   羊胎素  原价**  特价** 善存  原价** 特价*

4.店外厂家活动 3家：佳汇泰，另两家待定（限光华店）

                                 _
五、现场布置
1.入口处气球拱门 2.特价区气球装饰，专区陈列 3.手绘POP大号，5张 4.抽奖箱放于门口显眼处，占地1M*1M
六、宣传方式
1.短信通知  2.DM单（A4彩印双面）店外发放  3.海报一张（尺寸1.5M*1，竖式）
七、礼品及物料数量：1.情侣杯 30套  2.玫瑰  30支  3.抽奖礼品 A 10份 B 10份 C 10份  4.气球  200个（紫色） 5.抽奖箱1个  6.DM单10000份
八、费用预算： ：1.情侣杯 30套*20元=600元 2.玫瑰  30支*5=150元  3.抽奖礼品 A 10份*10=100元 B 10份*5=50元 C 10份 *3元=30元 4.气球  200个（紫色）*1=200元 5DM单10000份 *0.22=2200元                                                合计：        元 3330元
九、需公司支持： 1.提供抽奖箱1个   2.制作DM, 海报，发送短信    3.联系2家厂家给予店外活动支持                                                            
十、本次活动预计效果：  预计通过此次活动提升销量20%                                               

十一、其他：所有物料需在2月10日前配到门店                                                                     
十二、活动效果统计：（以下部分活动结束后三通过邮件发送到营业部邮箱）
1、活动期间销售        ，上月/上年同期销售        ，增长    % ；
2、活动期间毛利率     ，毛利额      ，上月/上年同期毛利率     ，毛利额，毛利率/毛利额增长     % ；
3、活动期间交易笔数     ，客单价     ，上月/上年同期交易笔数     ，客单价    
申 请 人：赵亮
申请时间：2011年1月25日
