邓双店销量下滑及增量措施

9月上半月与8月相比我店平均一天下滑386.2元，经分析，原因有以下几点：

一、由于天气原因，晚上的进店人数与上月相比有所下降，晚上的交易笔数相对要比以往少；之前一天销售基本上晚上才是高峰期，现在没得高风期也严重影响销量
二．相对于8月份还有畅销品种，如藿香正气之内的，当季的品种一天销售都有300-400之间，所以销量下滑严重；

三、来货率降低了，达不到顾客的需求量。

四、近段时间保健系列也不如上个月，而且之前还有大单冲销量，也不知是天气的过还是。。。都没得什么大单。

五．离我们最近的健康堂确实比我们卖的便宜，而且他们还在销售日化用品

增量措施：

1.搞些大型的活动，增加哈人气，抓住销售，维护老会员，多发展新会员
