东昌路店品种分析
	10409
	硝苯地平片
	瓶
	10mgx100片
	湖北华中
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	10467
	尼莫地平片(尼达尔)
	瓶
	20mgx50片
	天津中央
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	12823
	尼群地平片
	瓶
	10mgx100片
	山东仁和堂
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	16216
	盐酸贝那普利片(洛汀新)
	盒
	10mgx14片
	北京诺华
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	16738
	珍菊降压片
	瓶
	0.25gx60片
	江苏云阳丹阳
	　
	180天销量为0
	抗高血压药


	17271
	盐酸地尔硫卓片(恬尔心)
	盒
	30mgx40片
	浙江亚太
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	19608
	缬沙坦胶囊(代文)
	盒
	80mgx7粒
	北京诺华
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	23192
	尼群地平片
	瓶
	100片
	上海全宇遂平
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	25808
	硝苯地平控释片(欣然)
	盒
	30mgx6片(薄膜衣)
	上海现代
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	30777
	厄贝沙坦片(甘悦喜)
	盒
	75mgx6片x2板
	南京长澳
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	35237
	缬沙坦胶囊(托平)
	盒
	80mgx7粒
	天大药业
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	39221
	氯沙坦钾氢氯噻嗪片(海捷亚)
	盒
	50mg:12.5mgx7片
	杭州默沙东分装(Merck
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	39399
	盐酸地尔硫卓缓释胶囊(合贝爽)
	袋
	90mgx10粒
	天津田边
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	40014
	马来酸氨氯地平片(普罗新希)
	盒
	5mgx10片
	四川巴中普瑞
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	40673
	硝苯地平缓释片(Ⅱ)
	盒
	20mgx24片
	上海信谊天平药业
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	41433
	酒石酸美托洛尔缓释片(托西尔康)
	盒
	50mgx10片x2板
	西南药业
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	42730
	盐酸阿罗洛尔片(阿尔马尔)
	盒
	10mgx10片(糖衣)
	日本
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	43455
	替米沙坦片(博欣舒)
	盒
	40mgx7片
	浙江京新
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	44902
	三花茶
	盒
	5gx20袋
	重庆中药二厂
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	45106
	非洛地平片
	盒
	5mgx20片
	北京协和药厂
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	48224
	硝苯地平控释片(欣然)
	盒
	30mgx6片x2板
	上海现代
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	48956
	杜仲降压片
	盒
	0.3gx90片
	贵阳德昌祥
	　
	180天销量为0
	抗高血压药

	53770
	福辛普利钠片
	盒
	10mgx7片x2板
	浙江华海
	　
	180天销量为0
	抗高血压药


分析：以上属于抗高血压类用药，此类药品在我们店上180天销售为0.那么可根据三大优选来进行门店滞销的调配。
采取措施：

通过上述数据表明，可以看出我们店上的滞销品种的量大而多，首先最主要是心血管方面的药品，因为我们周边的消费人群在心血管方面的需求确实很少，所以即使我们采取打折销售，效益也不会有很大的提升。所以我们想通过采取内部调拨的方式来达到动销，首先我们可以先从系统里面查询看哪一个门店在心血管疾病方面销售的好的，我们可以请她们帮我们销售，这样我们也可以把我们店上的滞销品种达到动销效果。
1、第一优先选择前180天销售情况好的，并且店上库存少的门店进行调拨；

2、第二优先选折前180天有销售记录不算很好。但是店上库存极少的；

3、第三优先选择前180天没有销售，而且店上也一直没有库存的门店。

可以通过以上方式进行协调，尽量把店上的滞销品种动销出去。
