7月工作总结8月计划
	月份
	销量
	毛利
	毛利率
	客单价
	平均每天销量

	6月
	17319.28
	5849.88
	33.77%
	42.97
	577.309

	7月
	21824.36
	7492.08
	34.32%
	38.22
	727.478


	

	


	月份

	药品
	 中药饮片
	保健品
	医疗器戒
	日用品
	消毒品
	化妆品
	普通食品

	6月份

	13153.08
	26.12
	2175.25
	1474.53
	0
	359.7
	127.6
	3

	7月份

	17674.02
	56
	2581.62
	1082.64
	0
	330.28
	96.8

	3

	
	4493.94
	29.88
	406.37
	-391.89
	0
	-29.42
	30.8
	0


总结：

1. 7月份销售比上个月增加4505.08比上个月毛利增加了1642.2元，毛利率真增加了5.5%每日销量平均增加了150.16元，离本月26000的销售指标还4175.差元 总体说销售上升了.
2. 8月份上升主要原因:任务增加了，大家压力都很大，都很积极的去完成任务，
3本月努力完成效期、滞销品种的清理和处理。

 多销售高毛利品种
计划：

1. 在努力完成8本月2.8万任务的同时提高销量、毛利、毛利率。

2.让每位员工熟悉ABC类品种，主要做好关联销售。抓重点会员，发展新会员。

3努力完成8月活动.做好宣传，提升活动效益，销售有品种提升销量

4继续销售滞销品种，效期品种
5希望社保开通能让我们销售提搞
                               大邑沙渠杨丽

