邛崃长安大道药店8月销售工作总结，9月计划
一、2012年8月销售数据
	分类
	8月
	7月
	增减

	销售总额
	55892.89
	46552.79
	20.06%

	毛利额
	19586
	15237
	28.54%

	毛利率
	35.04
	32.73
	7.06%

	客单价
	48.1
	43.79
	9.84%

	会员销售
	11849.09
	8597.95
	37.81%

	笔  数
	1162
	1063
	9.31%

	社保刷卡笔数
	276
	268
	2.99%

	社保刷卡金额
	10740.5
	10096
	6.38%


二、原因分析：
  1、8月新增会员29位，会员消费上涨了37.81%，消费笔数增加了5笔；会员使用率占50.3%，一半多的会员来消费。总销售上升了20.06%，毛利额长了28.54%，毛利率35.04%还未达到标准。
  2、上月销售平平，没有特别增加销售的机会，虽然来客数增加了但客单价低，主要原因：保健品销量下滑1650，单买藿香正气液的顾客增加。每次过完节都有一段时间是冷淡期。订药品顾客还没来拿（转移因子、拜新同、开普通）。
本月由于上月对千林产品活动宣传起到了效果，隔壁学校的学生在军训了所以抗感冒药和清热药买的比较好，保健品买的也比较好。
	儿科药
	1271.62
	1534.39
	-17.13%

	妇科药
	3963.46
	4425.81
	-10.45%

	抗感冒药
	10300.94
	5708.66
	80.44%

	清热药
	4317.76
	2906.56
	48.55%

	耳鼻喉口腔科药
	1729.23
	2170.89
	-20.34%

	清咽润喉类保健食品
	972.57
	370.6
	162.43%

	筋骨科药
	1434.16
	1628.21
	-11.92%

	补充维生素矿物质类保健食品
	2245.3
	1746.4
	28.57%

	滋补营养类保健食品
	952.9
	468.5
	103.39%

	功能性美容类化妆品
	1077.3
	256
	320.82%


三．解决措施：

1、加强千林活动，每月单独列出重点品种培训，讨论卖点
   2、加强员工考核力度（滞销品种功能主治）
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