      2012年府城大道店8月工作总结和9月工作计划

           第一部分工作总结

一：府城大道西段店6月任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	府城大道店
	9.4
	11.38万
	3000元
	1737.72元
	1.8万
	3.32万
	157人
	25.1%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：

1.8月10号到19号的活动

2.8月份的社区活动成功在天府新谷园区内举行

3.对店上不合格胶囊进行清理，并退回仓库，解决了门店及公司的库存资金压力。

第二部分工作计划

一、XX店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	府城
	9.4万
	
	3000元
	
	1.8万
	
	
	30%


府城店增量措施（1----3点）：
时常关注门店会员的消费情况，针对个别有特殊性疾病的会员在一定时间段或活动前以电话短信等形式通知会员，询问他们是否需要我们备货。

我们店上没有的而顾客又需要的品种我们会在最短的时间内给顾客回复这个品种什么时候有货，并请顾客留下联系方式等货品到后打电话通知顾客拿货，保证顾客流失最少。

三、需解决的问题：

1.门店人手不够，希望公司给我们店配备一个人员。

2.店上有两个效期品种且价格较高希望公司帮忙处理，ID38802阿德福韦酯（代丁）9月份的效期，ID104119阿德福韦酯12月份的效期。

3.贺维力我们片区卖的278元一盒，公司其他片区卖260元一盒（如送仙桥，光华店，清江东路等店），（西部店，沙河源，新都等地区买268元一盒），希望我们片区的价格也可以下调一些。

