                             温江和盛店活动建议
活动期间新增会员36人

对于我们这样的乡镇上，活动一定要让顾客感受到真正的实惠，让他们感受到这样的活动是真正优惠在每个人身上，买送活动对于我们这样的店太有局限性了，因为送的东西对于大多数顾客来说还是不能主动刺激到她们的消费欲望，而且等级太高了，比如起点就是58元，这样对于大多客单价都是十多二十多元的顾客来说都没有吸引力了，如果把起点变成38，那基本上能抓住每一个顾客都参与到我们的活动中。
希望活动能从买省出发，而不是买送，买省是直接把优惠放在那里，是用眼睛直接看的到的优惠，这样本身对于进店的顾客都是一种诱惑了，而不用再思考或者怀疑送的东西的价值和是否是自己需要。
建议：比如活动期间会员消费满38省3元；58省5元；88省8元；148元省15元

                                           温江和盛店

                                             陈丽娟
