
 通盈  店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 8月10日----8月19日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满58元送16元体验装蜂蜜，满88元送38元便携式蜂蜜，满138元送66元蜂蜜1瓶。                                                   

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（8月10日---8月19日数据与7月31日---8月9日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	16839
	257
	65.5
	  6022
	35.8%
	73%
	30

	前期同期数据
	15758
	308 
	51.1
	  5164
	32.8%
	47%
	25

	对比结果（%）
	6．8%
	 -16.5%
	     28.2%
	16.6%
	3%
	26%
	20%


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	体验装（16元）
	便携式（38元）
	瓶装（66元）

	总数量（套）
	50
	20
	20

	送出数量（套)
	27
	18
	20

	剩余数量(套）
	23
	2
	0


2、 总结：体验装实际库存20个，账上有50个.便携式实际库存50个，账上只有20个。
1、 活动的亮点
店上pop宣传，员工介绍药品和收银时，再做口头宣传
Dm单宣传和电话回访

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

借买送活动增加会员量
做口头宣传，特别是相信太极品牌的顾客
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

因为店上有人休年假，8.10日第一天只开门半天，只有半天销售
工作可能还没到位，比如会员资料里有些电话是无法打通的，导致不能联系会员。 

望下次能弥补这次不足，然后加强会员这一方面的管理








