  崔家  店活动总结

活动性质：公司活动 v   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012.8.10——2012.8.19               

活动主题： 初秋养生，防暑润燥           

主要活动内容：   1、会员消费满58元送蜜语花香体验装1袋，满88元送便携式蜂蜜1盒，满138元送蜂蜜1瓶，2、会员超低特价                                              

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	318
	33.07
	10515.66
	3143.27
	29.89%
	43.87%

	上月同期数据
	284
	31.22
	8865.89
	2847.61
	32.12%
	31.85%

	对比结果（%）
	11.97%
	5.93%
	18.61% 
	10.38%
	-2.23% 
	12.02%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	318
	33.07
	10515.66
	3143.27
	29.89%
	43.87%

	上周同期数据
	373
	26.52
	9891.65
	2696.75
	27.26%
	34.65%

	对比结果（%）
	-14.75%
	24.69%
	6.31%
	16.56%
	2.63%
	9.22%


活动期间新增会员   16         人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香体验装
	条状便携蜜
	270g蜂蜜
	

	送出数量
	22
	6
	6
	

	剩余数量
	8
	13
	1
	


活动期间同比前一周未提升10%的原因：

 1、由于天气原因，来客数比前一周有明显的下滑。

 2、员工方面：这个月新来了一个实习生，在销售和宣传方面都有欠缺，也会导致一部分销售损失。

 3、门店自身宣传方面也有一定的原因，还要加强销售技巧。
