 大邑围城北路店            店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：                2012-8-10至19日       

活动主题：      蜜语花香买赠活动                 

主要活动内容：        会员专享（消费58送蜂蜜1袋消费88送蜂蜜1盒消费138送蜂蜜1瓶                                                  

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年8月10日~19日与2012年7月10日~19日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	235
	42.82
	10062.59 
	 3316.515574
	33% 
	57.4%

	上月同期数据
	298
	33.66 
	10029.66 
	3350.059210 
	33.4% 
	40.9%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	235
	42.82
	10062.59 
	3316.515574 
	33% 
	57.4%

	上月同期数据
	259
	42.76 
	11080.93 
	3439.862129 
	31% 
	41%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


3、 活动期间新增会员   10         人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香蜂蜜
	袋装
	便携式
	瓶270克

	送出数量
	
	8
	7
	15

	剩余数量
	
	12
	13
	5


2、 总结
1、 活动的亮点
会员专享
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

只要成为会员就可以享受买赠活动
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

活动期间学校放假。
下次活动多发展会员努力提升销量
