大邑县新场镇文昌街店8月活动总结
1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比

	名称
	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	上月同期
	306
	37.25
	11398.07
	4274.00
	37.5%

	活动期间
	338
	39.67
	13409.32
	5208.4
	38.84%

	增长比例
	10.46%
	6.5%
	17.65%
	21.86%
	3.57%


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	名称
	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	上周同期
	310
	35.31
	10946.18
	3937.48
	35.97%


	活动期间
	338
	39.67
	13409.32
	5208.4
	38.84%

	增长比例
	9.03%
	12.35%
	22.5%
	32.29%
	7.98%


3、 活动期间新增会员     33     人

4、 活动期间整体会员及非会员销售占比，如有阶段性消费活动，提供阶段性会员及非会员的销售占比。

	会员销售占比
	非会员销售占比

	59.4%
	40.6%


1、 总结

1、 活动的亮点：
2、 本次活动在本店的活动效果一般。活动亮点：以直接买，当场买赠，赠赠品的形式，让顾客更有购买欲，让大众顾客参与到活动中，通俗易懂。
3、 如何将非会员转为会员：
对顾客进行会员权益宣传时，就着力对顾客介绍我们经常对会员这个消费群体做出让利，以会员特价商品来吸引顾客，形成一个对比，给顾客申明办理会员是免费的。并且所有太极药房都可以使用，不用带卡也能积分，非常方便。
4、 活动效果不明显的门店，下次的活动中怎么提高？

希望下次继续做一些，像这次活动形式一样，直接买赠的活动方式。换换赠品，维生素或钙之类的也比较能吸引周边群众。直接给顾客优惠，礼品更能吸引顾客。更能使得大众能理解到，活动的优惠。
