	分类
	2012年7月

	销售总额
	25.28

	毛利额
	8.97

	毛利率
	35.4%

	中药销售
	5.35

	中药毛利额
	2.23

	中药毛利率
	41.6%

	日均笔数
	168

	客单价
	50.1

	会员客单价
	74.4

	会员消费总人次
	1358

	会员消费总额
	10.11

	会员消费总人次占比
	26.9%

	会员消费总额占比
	39.9%


                 邛崃中心店7月销售工作总结
其中
   7月中药饮片销售4.13万，毛利1.8万，毛利率：38.6%
   7月贵细完成0.72万，毛利0.3万，毛利率：41.6%
   7月成品袋装0.36万       7月外聘医生销售总额：2.7万及6月外聘医生销售总额：2.6万

7月销售工作分析：
第一、滞销品种分析：

     药品可销库存销售在90天以上的，库存金额为：5.36万，品类数目876个，
其中D类品种库存金额为3.3万，品类数目654个。保健品库存：1.5万，品类数126个
  滋补类和心脑血管类库存金额合计为1.4

第二、关于价格调查结果是否有更好很好的解决方案，公司反馈速度太慢，
第三、库存周转情况：目前品类数目：3276个，库存金额31.11万

90天销售为0的库存金额：9.9万（贵细4.5万）
第四、裸买笔数约2100笔，裸卖率：42%左右。
第五、门店存在的主要为题：换包装的事情还未回复。散装虫草很多已经虫蛀变软了。

     中药包装牛皮纸太质量太差。中药吸管不方便卫生

8月工作计划：

  达成目标任务29.7万，主要工作中心：
1、 建立促销销售奖惩措施，减少裸买，提高客单价：

第1、 客单价最低者扣除当月返款20元，奖励给客单价第一名者
第2、 客单价最低者必须无条件接受相关专业知识考核学习

2、 加强老员工专业知识考核，以及新员工的专业知识学习考核。达到本月

促销2次考核，营业员2次考核
3、 T类和ABC产品的学习，以及货品成列

