	
	7月
	6月
	增长率

	总销售
	83991.54
	71615.31
	17.3%

	笔数
	1528
	1401
	9%

	客单价
	54.96
	51.1
	7.6%

	毛利
	26423.06
	22519.4
	17.3%

	毛利率
	31.5%
	31.4%
	0.3%

	会员消费占比
	34.8%
	38.1%
	-8.6%

	集团工业品种
	15329.94
	14401.67
	6.4%

	中药
	4398.49
	3550.77
	23.9%

	成药
	64672.1
	56496.42
	14.5%

	保健品
	9577.9
	7080.5
	35.3%

	医疗器械
	3874.43
	3088.74
	25.4%


7月我店各项销售指标都有所增长，成药与保健品销售增长比较明显。

但是会员消费占比有所下降，原因有2个：1、店员在销售过程中，没有主动询问顾客是否有会员卡，导致有些有会员卡的顾客没能及时积分。2、每天办理会员卡的人数太少，店员对这件事没怎么上心或者是在办理会员卡时没有给顾客解释清楚会员卡的具体作用。
    8月会重点关注每天会员卡的办理情况，每个班分配任务，监督各个班是否按要求完成以及收银人员在收银过程中是否主动询问顾客。
7月清理了中药库存量较大的品种37个，累计库存金额5489元，调邛崃中心店10个品种，金额588元，剩余品种准备联系高映雪，看是否能退。7月清理了部分中药，长虫发霉现象比较明显，8月会继续清理这部分中药，天气热的时候轮流将这部分中药晒一晒。
因7月未清理出成药180天不动销品种清单，8月将重新清理成药的不动销品种清单，将任务分配到每班每人的头上，以减少不动销品种的积压。

8月店上有2名人员要晋级（龙巧丽和徐芳），按要求给她们进行考试，争取8月完成两人的晋级，已提高她们的工作积极性。
8月社区活动会继续做一些清凉茶饮的现场销售，在7月社区活动中还是有效果，将经过处理的虫蛀生霉的中药拿来配方销售，以加快问题中药的处理。
