
邛崃平乐店2012年7总结及8月计划
	月份
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	平均每日销售
	会员消费笔数
	会员消费占比

	5.26-6.25

(6月)
	22568.99
	704
	32.1
	6814.5
	30.2%
	728.0
	110
	21.82%

	6.26-7.25
（7月）
	23007.9
	840
	27.39
	6995.2
	30.4%
	766.9
	190
	26.71%


本月与上月销售相比，上升了438.9，笔数上升了136笔，毛利上升了180.7，毛利率下降了0.2%，平均每日销售上升了38.9，会员消费笔数上升了了80笔，会员6月消费金额为4923.49，7月会员消费金额为6145.41会员人数由508个增加到了543个（增加了35个），会员积分>0的有270个，动销品种：上月687，本月729。
大类品种销售情况明显

	月份
	药品（1）
	中药材及中药饮片（2）
	保健食品（3）
	医疗器械（4）
	消毒产品（5）
	化妆品
（6）

	6月
	16336.3
	166.7
	3387.7
	2137.82
	249.5
	291

	7月
	18723.8
	342.3
	2042.2
	1413.5
	303.5
	137.6


7月与6月销售相比（3）（4）（6）有所下降，（1）（2）（5）上升了，下降原因：钙锌，美白祛斑，除臭需求减少。血压计，避孕套，上升：联合售药有一定收获，皮肤消毒增加了些。
  公司T类：4101.6，ABC目录销售为：3525.8，大保健品销售为：1306.6，未进ABC原团促目录销售为：96，6月任务为2.6万，实际完成了23007.9万，完成了88.49%（社保刷卡：6.26-7.25共计：6072.8人次：190）
  缺货、淘汰品种情况：缺维生素AD（小孩），有些心血管方面的药只回来一两个，甚至无，而每周来一次货，借货也不方便，不能及时满足顾客需要；淘汰品多（314个），有好些效期滞销
5、8月计划：8月任务为2.6万，再接再厉，争取完成任务的90%以上，
加强ABC、保健品、效期、淘汰品种的销售，抓住进店每位顾客，争取最大销售
措施：1、店上员工大家互相提醒、分析用药，售药
      2、学习T类、ABC、淘汰品种，更具专业水平，加大销售力度
      3、热情周到为顾客服务，让顾客信任我们，同时信任我们的药品
另外，需片长指导我们进行淘汰品的销售
邛崃平乐店
                                                  张平
                                                  2012.6.30

