
四川太极大药房连锁有限公司内部招聘信息表
竞聘岗位（第一志愿）： 营运部经理  竞聘岗位（第二志愿）：营运部副经理（分管品种运营、营销策划）
	姓名
	王灵
	性别
	男
	民族
	汉族
	政治面貌
	团员
	入党/团时间
	2002年
	婚姻状况
	已婚
	一寸彩照

	曾用名
	无
	最高学历
	本科
	毕业学校
	重庆理工大学
	所学专业
	财务管理
	

	毕业时间
	2009年6月
	学制
	全日制
	学习形式
	统招（√）委培（ ）成教（ ）自考（ ）函授（ ）研休班（ ）

电大（ ）夜大（ ）业余大学（ ）职工大学（ ）其他（ ）

	身份证

号码
	500106198512150810
	特长
	篮球，主持
	外语种及水平
	无
	健康状态
	良好


	籍贯
	河北
	家庭

详细地址
	成都市青羊区蜀辉路8号
	邮政编码
	610030
	联系电话
	15196676187

	所在单位、部门
	外销部
	应聘岗位
	1. 营运部经理
2. 营运部副经理（品种运营、营销策划方向）
	进集团时间
	2009年7月
	身高
	188CM

	
	
	
	
	
	
	血型
	未知

	学习经历
	起止时间
	学校、系别
	学历
	专业
	就读形式
	证明人

	
	2004年9月-2009年7月
	重庆理工大学
	本科
	财务管理
	全托
	于晓东

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	培训经历
	所在单位
	起止时间
	培训内容
	培训

组织者
	培训结果
	证明人

	
	重庆太极实业（集团）股份有限公司
	2009年9月1日-2009年9月30日
	军训、文训
	集团公司人事处
	获得优秀班长
	李涛

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	工作经历
	起止时间
	所在单位
	所在部门
	职务

（岗位）
	离岗原因
	证明人

	
	2009年7月-2009年9月
	太极集团
	人事部
	新员工
	人事调动
	冯（总）黎晖

	
	2009年9月-2009年12月
	涪陵制药厂
	四分厂、十分厂
	工人
	人事调动
	万（总）荣国

	
	2009年1月-2009年2月
	四川太极大药房
	发展部
	发展人员
	人事调动
	杨（总）晓春

	
	2009年2月-2010年3月
	桐君阁股份有限公司
	人事部
	新员工
	人事调动
	杨（部长）启久

	
	2010年3月-2011年6月
	四川太极大药房
	财务部
	会计
	内部招聘
	吴（经理）晓辉

	
	2011年6月-至今
	四川太极大药房
	外销部（前客户部）
	销售人员
	内部招聘
	郑（总）宙慧

	对应聘岗位的认识
	营运部是药品零售企业的核心，是所有利润的来源，没有销售就没有了一切。

营运部经理：全面主持营运部各项工作，负责营运部重大事务决策。各项工作如下：

品种运营板块：1.含上游厂家终端政策的争取；
2.开发季节性品种组合；
3.执行股份公司的目录品种的政策；
4.A、B、C品种的推广和陈列；
5.品种的坪效管理（含门店分租工作）；
6.门店品种到货的保障协调。
营销策划板块：1.店内节庆、季节性、周期性活动策划；店内广告资源的充分使用；制定各品类的销售策略。
2.社区会员促销：分众进行社区活动的开展；分不同的消费层次开发会员平台，结合厂家的资源开发会员的消费潜力；制定不同病种的会员俱乐部，加强会员的定向消费跟踪体系。
人员培训板块：1.一线员工培训；
2.门店员工的合理调配；
3.片长的管理。

现场管理板块：1.负责营运现场的监督；
2.品种运营、促销政策的执行。
营运部副经理（分管品种运营、营销策划）：全面协助营运部经理分管品种运营板块及营销策划板块。各项工作如下：

品种运营板块：1.含上游厂家终端政策的争取；
2.开发季节性品种组合；
3.执行股份公司的目录品种的政策；
4.A、B、C品种的推广和陈列；
5.品种的坪效管理（含门店分租工作）；
6.门店品种到货的保障协调。
营销策划板块：1.店内节庆、季节性、周期性活动策划；店内广告资源的充分使用；制定各品类的销售策略。
2.社区会员促销：分众进行社区活动的开展；分不同的消费层次开发会员平台，结合厂家的资源开发会员的消费潜力；制定不同病种的会员俱乐部，加强会员的定向消费跟踪体系。
以上就是我对岗位暂时浅薄的认识。


备注：竞聘者最多可以选择两个竞聘岗位，请准备两份述职讲演报告；
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