                   2012年光华片区重点门店

7月措施完成情况及8月计划

一：任务分解

	门店
	7月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例
	集团任务
	实际销售
	完成比例

	送仙桥
	11.9
	10.11
	84.96%
	1.55
	0.81
	52.3%
	1.65
	1.785
	108.2%


二：措施：

1：根据公司的陈列要求，对门店产品做相应的陈列调整。

  完成进度：按公司的要求进行了货位的调整，目前已经公司领导的检查，并对成列不规范的部分进行了整改，现已符合公司成列要求。

2：继续关注澳宝嘉产品的退货，及淘汰品种的销售。
  完成进度：澳宝嘉产品还没有进行退回，淘汰品种的销售已经基本上完成，只有个别不好卖的品种还有少量库存。

三：2012年8月任务分解

	门店
	8月销售任务
	中药任务
	集团任务

	送仙桥店
	11.9
	1.5
	1.65


8月措施：

1：针对销售淡季的到来，在提升客单价做一点活动，准备搞一次买30元添5毛送1瓶风油精等的活动，预计销售每天增长5%
2：对澳宝嘉产品（也属于滞销品）进行处理，力争在8月将该产品调出。
3.对中药饮片进行养护，防止虫蛀，发霉，降低中药的损耗。
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