大邑安仁千禧店2012.7月工作总结和8月计划
1、 销售数据
1. 6月、7月销售数据
	时间
	销售/笔数
	日均销售
	毛利
	毛利率

	5.26---6.25


	27862.1

（615）
	898.8
	8819.41
	31.65%

	6.26---7.25


	34346.25（812）
	1144.88
	10974.04
	31.95%


2. 各大类销售数据（6.7月对比）  单位：元
	   大类品种
	  6月销售
	  7月销售
	  对比情况

	  药品
	23052.62
	28169.71
	5117.09

	中药材及中药饮片
	74.9
	180.64
	105.74

	保健食品
	1964.2
	2992.61
	1028.41

	医疗器械
	1642.32
	1744.82
	102.5

	日用品
	0
	84
	84

	消毒产品
	319.86
	369.57
	49.71

	化妆品
	808.2
	801.9
	-6.3

	普通食品
	0
	3
	3


（1）.  从7月销售来看：总销售34346.25元，上升6484.15元，销量开始回升，日均上涨216.14元。
（2）. 分析主要原因为：（1）6.26号社保刷卡开通，客流量有所上升，总共增加197笔，日均增加7笔，这是7月销量回升的主要原因。
                      （2）7.2—7.8号开卡活动也相应增加了销售，但是不明显。
（3）2012年7月销售中，会员合计消费7561.5元（198笔），占总销售的22%，会员消费占比较6月（8201.44,172笔，29%）相比下降7%。到目前为止，总共有会员700人。
（4）门店库存情况：库存金额42377.16元 ，总品种数：1700个，动销品种：956个。
二、 8月计划和措施
   月计划销售：4.2万，日均销售：1400元，毛利率：35%。
具体措施：1.抓住进店的每一位顾客，搭配销售，提高客单价，降低裸卖率。

          2.多宣传保健意识，凡是来测血压和测血糖的顾客以及进店的顾客，都要宣传相应疾病的保健品。 
          3.门店员工要有明确的目标，每天每个班次的任务，品种任务。

          4.大力宣传本店已开通社保刷卡，搞买赠活动。
