
邛崃羊安店6月工作总结

一、2012年月活动销售数据
	分类
	6月
	5月

	销售总额
	29865.9
	30123.44

	毛利额
	9845.4
	10568

	毛利率
	33%
	35.1%

	笔  数
	740
	729

	客单价
	40.3
	41.3

	会员销售数
	98
	114

	会员消费额
	5170.6
	5063.33

	会员销售额占比
	17.3%
	16.8%

	会员客单价
	52.8
	44.4


二、原因分析：

6月本门店任务是3.4万，实际完成2.9万，完成率达到94.1%。毛利率为33%，完成率为94.3%。平均到每天我们任务是每天1134元，而实际平均每天才卖了995.5元；六月份中，药品类卖了25792.8，占了86.3%，同五月比增加了1209.8元。保健食品卖了1231.1，同五月的2474相比，降了50%。这保健品都又下滑了点，努力继续开发我们这边的保健系列
三：七月销量完成计划

    七月分销量任务为3.6万，主要是做好以下工作来完成：

   A：抓病种组方的销售，联合用药
   B.：开发更多的新会员，并时刻关注之前会员的消费情况。
   C：加大员工的培训，加强销售能力。

   D：社区活动，加大本店的宣传与公司的宣传，让客源再继续上升。

   E：注重重点会员的消费情况
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