崇州金带街店

1、 会员
会员总数1672，有效会员1367，一年未消费的有293，会员客单价46.6

如何做好会员：加强对会员权益的宣传，通过收银台一句话服务提升会员卡的使用，流动顾客较多，会员卡使用率不理想。
2、 门店各大类的销售同比上月的分析（主要下滑原因进行分析，提升措施，措施实施后能提升多少）

	时间
	药品
	保健品
	医疗器械
	消毒用品
	普通食品
	日用品
	化妆品
	中药

	4.26-5.25
	59845.68
	11682.2
	4967.32
	1216.55
	56.71
	77.57
	459.4
	3687.54

	5.26-6.25
	64684.17
	11609.02
	4467.85
	922.2
	64.31
	186.03
	608.43
	5130.33


6月同5月相比，下滑的大类有医疗器械，消毒用品。主要针对医疗器械，丰富一些品种，培训员工对医疗器械的知识，加强销售意识。措施实施后预计提升10%
3、 各大类的动销情况，库存情况

	
	药品
	保健品
	医疗器械
	消毒用品
	普通食品
	日用品
	化妆品
	中药

	品种数
	1813
	195
	138
	41
	4
	1
	25
	480

	动销率
	54.55%
	37.94%
	58.69%
	65.85%
	100%
	100%
	40%
	47.91%

	库存
	65329.52
	17096.53
	4951.59
	813.19
	33.91
	175.32
	1132.27
	14554.6


4、 ABC销售实施情况及相应的措施，措施实施后能提升多少
1、 根据公司要求，严格按照公司规定的ABC品种来做陈列要求；
2、 该方案实施后，对于公司重点品种的销售，稍比以前有一定的提高，我一定带领好门店员工继续努力，创造佳绩！
5、 对社区活动有什么好的创新

1、公司的社区活动太局限，我们就只有给顾客测血压？测血糖？发放医药导报？前不久，我看到个别片区，还在沟通佳汇泰厂家，赞助测试人体微量元素含量的仪器，我觉得该设备对门店很有帮助，若测出顾客微量元素的缺乏，则对于门店保健品的销售是很有帮助的！希望公司可以将此设施普遍化！
