	
	5月
	6月
	增长率

	总销售
	71045.18
	71615.31
	0.8%

	笔数
	1479
	1401
	-5.3%

	客单价
	48
	51.1
	6.5%

	毛利
	20739.6
	22519.4
	8.6%

	毛利率
	29.2%
	31.4%
	7.5%

	会员消费占比
	33.1%
	38.1%
	15.1%

	集团工业品种
	11900.37
	14401.67
	21%

	中药
	2832.44
	3550.77
	25.4%

	成药
	56933.19
	56496.42
	-0.76%

	保健品
	6038.74
	7080.5
	17.25%

	医疗器械
	3486.06
	3088.74
	-11.4%


从上面的数据可以看出，我们6月的销量基本上与5月持平，虽然我们的交易笔数有所下滑，但是我们的客单价平均每笔增长了3.1元，而且我们的集团工业品种与保健品、中药的销售增长都是比较明显的，这与店上人员的努力是分不开的，从6月来看，店上人员的状态都有所改善，大家的销售意识也在逐渐增强。

我店现有品种有2423个，库存金额有11.4万左右，其中中药的库存金额为3.3万，其中库存量大于1000g的品种，总金额大约1万左右，以我们6月的中药销售量3500元来看，这部分就压了大约3个月的库存。所以7月首先要做的事情就是清理中药的滞销以及库存量较大的品种，清理出来后先在片区内调拨，片区内处理不了的再找其他片区。

鉴于上次公司做的买赠活动的效果明显，我们店上还有一些以前剩下的水杯、抽纸、香皂、水彩笔等赠品，准备在7月的时候拿出来做买赠活动，活动对象针对会员群体，活动时间大概3天。

6月社区活动的时候我们泡了些中药的清凉饮品做赠饮，就有人现场就想买，但是当时并没有包有成品，所以这个月的社区活动会包一些清凉茶饮做现场销售，可能当时不会产生多大效果，但是也会起到一个为中药做宣传的作用。

需要解决的问题：

1、 希望能够尽快把库房里堆放的货架拉走，因为现在货架堆在库房里导致老鼠就经常藏在里面，而且库房里很大股异味，非常不卫生。
2、 6月的物资计划到现在也没来货，现在店上很多物资都缺货，一点都不方便。

3、 下柜的胶囊品种，效期的如何处理，特别是截至到今年12月的效期，如果再不处理就到期了。
