
邛崃平乐店2012年6总结及7月计划
	月份
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	平均每日销售
	会员消费笔数
	会员消费占比

	4.26-5.25

(5月)
	24266.13
	823
	29.48
	7714.1
	31.8%
	808.9
	112
	28.36%

	5.26-6.25
（6月）
	22568.99
	704
	32.1
	6814.5
	30.2%
	728.0
	110
	21.82%


本月与上月销售相比，下降了1697.14，笔数下降119笔，毛利下降了899.6，毛利率下降了1.6%，平均每日销售下降了80.9，会员消费笔数下降了2笔，会员5月消费金额为6881.31，占比为28.36%，6月会员消费金额为4923.49，占比为21.82%，会员人数由495个增加到了508个（增加了13个），会员积分>0的有246个，占比48.43%，活动中共办理了会员卡2张（6.17社区活动2张，至今消费为0），动销品种：上月688，本月687。
大类品种销售情况明显

	月份
	药品（1）
	中药材及中药饮片（2）
	保健食品（3）
	医疗器械（4）
	消毒产品（5）
	化妆品
（6）

	5月
	17494.4
	633.75
	3898.56
	1804.26
	223.36
	211.8

	6月
	16336.3
	166.7
	3387.7
	2137.82
	249.5
	291


6月与5月销售相比（1）（2）（3）有所下降，（4）（5）（6）上升了，下降原因：来客数减少了，需求有限。上升原因：卖过血压计，皮肤消毒增加了些。
  公司ABC目录销售为：4782.56 ，大保健品销售为：1863，未进ABC原团促目录销售为：2359.39，6月任务为2.6万，实际完成了22568.99万，完成了86.8%（社保刷卡：5.26-6.25共计：6679）
  缺货、淘汰品种情况：缺维生素AD（小孩），缺货品种中降压、糖尿病类的一部分品种相对而言不能满足顾客的需求：25mg倍他乐克；之外，阿莫西林，小儿清热的，这样常卖的药就不能满足顾客一次性想多购几盒的需求或多个顾客，不能保证周四时一定来货，错过了些顾客。（虽然配送收货中已开票，但也有来不到的可能）
6月主要搞的活动

1、社区活动：6.17
2、公司活动：6.1-6.10买赠活动，端午节活动
3、维护老会员的同时，发展新会员，给会员积极宣传我们每次活动
4、宣传我们已经开始刷社保卡

5、7月计划：7月任务为2.6万，争取完成任务的90%以上，
加强ABC、效期、淘汰品种的销售，抓住进店每位顾客，争取最大销售
措施：1、店上员工大家互相提醒、分析用药，售药
      2、学习ABC、淘汰品种，加大销售力度
      3.调拨、突出销售等减小积压库存
另外，需片长指导我们进行淘汰品的销售
邛崃平乐店
                                                  张平
                                                  2012.6.30

