
6.21日培训心得
   通过本次的学习更多地了解了陈列对于门店销售的重要性，也深刻体会到做一名店长的知识必须要全面、广泛。

通过这次的学习让我学到了几点平时没有注意到的要点：1、陈列的季节性的商品也需要联合展出，体现产品的多元化；2、促销套包，也需要搭配合理，有吸引力；3、特殊活动的内容，要求产品和POP同时起到宣传的效果。这样才能引起顾客的注意，让顾客心动并且行动。从而达到提高门店销售收入的目的。虽说我在这次的学习中学到了有益于我们店的陈列，但也有部分不适合我们店陈列的，如量感陈列，现在门店的货品数量有限，根本就满足不了这类陈列的要求。对于药品这一特殊的商品最在意产品质量问题，我们更需谨慎陈列和销售，否则有可能会影响药品的销售。

                             龙泉锦绣店   付   英
                                        2012.06.27

