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上次培训最主要的是给我们培训陈列商品。通过上次培训，我学到了很多。比如：如何陈列端头，端头应该摆一些畅销品种或者是陈列我们的首推品种。还有就是现在公司的ABC目录陈列，我们股份公司的ABC要从上往下摆。反正就是高毛利的商品要尽量上摆。这样更加有助于我们的销售。还有要把相关的商品挨着摆，这样才会利于我们销售。花车也是非常有利的工具，上面可以摆当季畅销商品。而且还知道了陈列的方法不知一两种，而是有很多不同的摆法！你可以按梯形陈列，也可以横向陈列，更可以纵向陈列，凹形陈列凸型陈列......对于我们店上来说在陈列方面我们真的学到了很多。就比如昨天，我们的片长来我们店上，她看了我们的陈列之后也夸奖我们说我们的陈列做得很好。要我们继续加油。尹蔚民我们才刚刚开始弄，所以还没有弄完，她说下个星期还会来我们店上。也会告诉其他的店长说我们的陈列还可以。我觉得虽然是意见很小的事情，但如果把他做好做完，那我就觉得很欣慰，很有成就感。那天给我们培训陈列的那个人，我很喜欢他说的一句话：其实门店最重要的是陈列。如果一个门店的陈列做得非常好，那么那个店根本就不需要3个甚至更多的营业员。一至两个即可。因为你的陈列做好了，顾客其实自己就可以很明确的知道自己应该需要哪种药品或者是保健品。其实我也觉得是这样，就比如说你进到一个商场里面，如果那个里面的陈列做得相当好，那么即使不用促销人员，你自己就可以买到适合你自己的东西。所以，不管是药店还是商场或者是超市，商品陈列非常重要。

某天。我也不知道在哪儿看到一句话，我觉得很有意义。话大概是这样说的：我说你听。不如不听；我说你想。受益良多。我觉得很有意思。因为如果只是我在那儿说，你不思考，就只是听，那有什么意思，你其实就是把我说的复制了一遍而已，时间长了，也就忘了。所以通过培训，我不只是听到了。我也想到了，更是学到了。人的一生都是在不停的学习，你学会了那是你自己的，别人抢也抢不了！培训，让我不断成长，不断进步！
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