学习心得

  在这次培训中，通过“老师们”的细心，耐心的讲解，使我收获颇丰。尤其是对货品陈列这一块。

  首先我对货品陈列有了新的认识。以前只管把我们的首推摆在最佳位置就好。但经过这次学习，了解到了，陈列并不是像我想象中的那样。每一个商品的陈列都会影响人的感觉以及货品的销量。

  特别是我们现在大部分药店都是开架式的自选超市式的药房，更注重货品陈列。货品陈列不仅仅是把货品摆上去就好了，还要把关联的类别摆放在一起。这样一方面是有助于我们销售人员关联销售药品，二是帮助顾客自选够药，三是提高我们的销量。所以一个好的陈列，对我们来说是很重要的。也是我们很难学的会的。怎样才会搭配好适合周边顾客的一种陈列，也是需要我们不断的经验总结，不断分析消费人群得来的。

  货品的陈列，不仅仅是关联药品摆放，还要按一定顺序，一定次序来摆放。给人一个更直观，更美观的视觉享受。大部分人们都是喜欢一眼就看的完的感觉，干净整洁的感觉，不喜欢杂乱，混淆视觉的感觉。这样影响购物心情，给我们销售人员也带来了困来。很多门店也会存在，非常熟悉的药品，也会忘记其位置在哪里，等顾客要要的时候，就满店寻找，让顾客等。这样降低我们门店的水平，也会让顾客渐渐地失去耐心。

  所以好的陈列，不仅给我们自己，给顾客，都是一个很美好的感觉，给门店也会带来不出的销量。      
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