一沙河店销售突破方案从以下几个方面入手：
 1）首先增加客流量（据我到周边药房进行了解，不但他们价位都比较低，而且会员权益享受利益更大，为了更好的发展客流量，不但维护好老顾客，还要不断增添新会员，多搞社区活动，进行大力度宣传，希望在以后工作中坚持不懈，把非会员变成我们会员。

2）为了与同行有竞争的可比行，希望公司支持会员权益这款得以改善，针对老顾客和大单顾客可以享受天天会员日，或者搞买100反8卷，并积分的活动方案，对畅销品做价额调整，希望月销售达到19万的效果。
3）在从客单价上下功夫，我店大部分店员存在裸卖的现状，为了达到提高客单价，我将进行保健品和中药贵细的知识培训，并带动关联销售，比如一个呼吸道疾病，可以配3-5个品种，消炎药+中成药+含片+糖浆等，一个脚气病，口服抗真菌+保健品+外用擦的+外用喷的，使之客单价达到30至50元以上。
4）卖高价位，性价度高的商品，如（万艾可，天骄，气血和胶囊等），以低价位去绑带高价位商品，争取月销毛利达到32%以上，利用好商机抓住每一位顾客消费心理，抓好公司配备活动方案，随时都记住多一句话服务。
5）人员方面进行整合，进行高度重视及高度管理，自身做好表率，以身作则与店员产生零距离，争取为公司培养得力助手，平时多与店员沟通，多去了解店员的心声，多观察发现问题及时处理，让大家的心动起来，要做到全体员工心往一处想，劲往一处使，团体的力量才是最大的，这样才能达到突破效果。
6）把以上几点做好，坚持下去，争取在B类店中成为优秀店。 
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