民丰西路店7月销售突破口
——丰富品类

由于地处于新开发地段，受环境和铺面原因的影响，占时我店周围2.5公里内都没有竞争对手，这对我们的销售有很大的优势。

6月我店共销售146478.46元，客单价：45.20元。6月由于公司的活动对我店的销售特别是保健品的销售有很大的提高。但是在日常的销售工作中影响我店销量最主要的是品种的缺货。
我店6月分类类销售具体数据为：
	
	保健品
	化妆品
	消毒用品
	药品
	医疗器械
	中药

	5月销售
	16771.36
	596.2
	1228.03
	93985.9
	5523.67
	2585

	6月销售
	19026.46
	2187.05
	1213
	111396.5
	8820.84
	3385.73

	增长比例
	13%
	260%
	-1%
	18%
	59%
	30%

	
	
	
	
	
	
	


6月公司对我店实行了医疗器械的铺货，促使我店医疗器械的销售比5月增长了59%，是我店至开业以来医疗器械销售销售最好的月份。7月我店将根据周边顾客需求进行医疗器械品种有针对性补货。并把品种明细发邮件给王燕。尽量是我店7月医疗器械销售在1万元以上。争长比例达到10%。
6月份我店的综合配送率不到60%，这就造成我店有40%的缺货品种影响销售特别是一些顾客的必须品种经常缺货，就会失去顾客对我们的信任。既没有价格优势又没有品种优势的我们要在现实中寻找突破口。
7月份，我店的主要任务就是丰富品种和品类，尽量不要让顾客失望。在销售常用品种的同时就可以用组合销售的知识来提高销售。特别是药品方面品种齐全了，我们销售保健品和医疗器械的机会相对就真多了。7月我店药品销售增长努力实现增加5%，药品销售达到：122540元。
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