      2012年大邑蒙古二店6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	5月会员消费占比
	6月会员消费占比

	门店
	19000
	22407.94
	
	104.8
	
	4806.98
	53
	32.19%
	37.35%


二：6月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）

1. ABC 品种的掌握以及货品陈列  

2. 旅游套包的包装以及专区打造
3. 加强了淘汰品种的销售  但我门店现在还有一些淘汰品种未能销售  大多数都是心脑血管类

4. 团购工作的落实，门店人员出去联系了，虽然没什么很大的收获，但工作还是做好了.
5. 6月份活动期间和会员的沟通以及平时的维护

6. 胶囊事件的工作落实，严格按照公司下发的公告一个个的对照执行

第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	门店
	23000
	
	300
	
	5000
	
	80
	40%


二、片区门店7月工作重点

1、抓住进店的每一位顾客办理会员卡，让新顾客成为我店的老顾客，并且在收银时主动提醒顾客出示会员卡，提醒顾客兑卡上积分，提高会员使用率。

2、每季推出专柜品种，推销当季热销产品

4.按照集团公司发放的文件ABC目录针对门店货品陈列做出改进  

4.人员培训   提升门店有员工的积极性  合理的搭配用药

5.ABC目录货品的掌握   品名 规格 功效  争取一天掌握10个 一周考试一次

三、需解决的问题：

1.我们店收银台申请的遮光帘子一直没下来，望公司能够在段时间内配下来.

2.我门店所有货品的动销率还不到50%，几乎有一大半的产品未动销，希望公司安排下能进行门店的调拨销售. 
