心得

  经过这次培训，受益良多。对于提高销售也有帮助，裸卖给门店和公司带来的损失也着实让人吃惊。对于增加联合用药也是相当重要的。争取不错失那怕1毛钱，积少成多。也会有令人意想不到的效果。对于门店是公司的纽带，一个门店能有好的业绩，必然少不了员工的团结，每个员工都应该正视自己的位置，既然是一个大家庭，就应该相互理解相互激励，把门店的事，当成自己的事，把同事当做好朋友，甚至亲人，那样才能共同努力，奋斗。作为公司员工，应不分高低，大家同仇敌忾，员工要做有责任的员工。这是对自己的负责，也是对公司的汇报。一个好的员工能做到对门店了如指掌后才会明白，下一步销售要从何做起。一个好的定位。才能朝目标一步步接近。还有每天必须保持头脑清醒，合理安排好自己的工作流程，争取能达到事半功倍的效果。
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