                             培训心得

很高兴这次是郑总为我培训药店店长超级修炼。同时让我深刻体会到身为店长不仅是身处销售第一线的突击队员，还有运筹帷幄的指挥官。要有快速，灵活的营销应战能力，规范商品管理和现场管理能力。

首先数据分析是一个门店至关重要的，通过各项数据的分析能够更加直观的体现一个门店目前存在的问题和需要改进的地方，通过定期的总结，不断完善自我，创造更高的效益。同时我对公司有一下建议：

确保我店畅销品种数量充足，避免缺货情况。

药品价格根据周边市场，做适当的调整。

第二堂培训是吴经理为我们培训的公文写作，通过不断的改正和书写，让我们书写的公文呈报更加规范。

                                        郫县东大街店

                                                管静

