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      2012年玉双路店6月工作总结和7月工作计划
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一：门店任务完成情况： 
二：6月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）
6月总销售比5月下降5.66%，会员消费占比下降13.7%，效期及淘汰品种本月销售较好。
第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 
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二、片区门店7月工作重点（只写3点，7月要进行总结）
1、抓会员卡办理：凡进店顾客没有会员卡的，主动为顾客介绍会员权益，利用公司组织的会员专享活动，积极办理会员卡，每月会员卡办理任务落实到人头，没完成进行罚款处理。
2、抓会员消费占比：每天每班负责人查当班会员销售占比，每班会员消费笔数不能少于1/2，力争本月把会员销售占比提上去。
3、抓店员培训工作：除每月片区培训专员的培训外，对保健品销售和组方用药的培训与探讨每周进行一次，并对上周培训内容进行考核，全面提升店员销售能力。月底考核每人ABC等销售，当月ABC销售第一名从总的提成中提出80元作为奖励，第二名从总的提成中提出50元作为奖励，ABC类销售最后一名并且保健品当月销售未完成6瓶，扣除其50元团促供全面分配。
三、需解决的问题：

1、修理空调
2、上诊所医生

