关于周四会议内容的通知

具体分析内容

ABC团促销售：

如何促进ABC类品种的销售；

如何利用陈列来提升销售；

如何从做好销售过渡的准备，如何给店员做好思想工作，马上工资给实际销售挂钩；

从大类销售分析本门店的突破口：

找寻一个板块进行提升，拿出具体措施和方法，具体措施落实到销售增长好多（具体数字，落实时间及人员）；

活动方式：

针对本店会员开展促销活动；

通过商品的价格策略来吸引新老顾客到店消费；

培养潜在的顾客到店消费；

根据季节性产品、热销产品采取相应销售措施。

附参考文件一个
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