
心得
   通过本次的学习了解了陈列对于门店的销售是多么的重要，也知道了做一名店长我还需要学习的东西还有很多很多。

这次的学习让我学到了几个对于我现在门店的陈列有所帮助的几点用在了现在的门店中，以往我们的展台几乎是放的是中药饮片，通过学习后我们现在在展台是陈列的季节性的商品和促销套包，并为我们带来了一笔比较客观的收入，这样一个很小的改动就可以引入可观的消费，虽说我在这次的学习中学到了有益于我们店的陈列，但也有部分不适合在我店陈列，如量感陈列，现在货品的短缺跟本就满足不了这类陈列方法，还有什么堆码的陈列也觉得不适合在药店陈列，这样会让人产生误会，会觉得商品是不是出了什么问题急需处理出去，对于药品这一特殊的商品最在意品质这样有可能会影响到销售。
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