      2012年6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	北东街
	8.9
	8.91
	0.3
	0.1259
	1.35
	1.5698
	62
	18.92%


二：6月措施执行和落实情况：

1、措施： 7月的活动
   完成情况：比较理想
 2、措施：社区活动   

完成情况：宣传太极药房
3、措施： 

   完成情况：

第二部分工作计划

一、重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	北东街
	8.9
	
	0.3
	
	1.35
	
	75
	25%


销售突破口，自身门店的定位：货品充足，销售能力的提升
药房周边竞争对手情况，要求有几家写几家（定位、品种、价格、会员权益、促销活动）

1华杏：私人药房，药价便宜，天天会员日9.5折，周末会员8.8折

蜀康：会员日8.18.28日打8折

华安堂：5.15.25打7.8折，有时候周五也打折

德仁堂：可以刷省社保卡

（2）影响销售的因素分析：

    价格，备货
三、需解决的问题：

