


              学习陈列的心得

陈列是任何店铺的主抓部分，也是顾客进店的第一感觉，如果陈列得好的话，可能出现转机，比如，部分顾客由最初无购买欲望而进店但在走出门时，发现他手上或多或少有了收获。
从大的方面来说陈列 也可以看出这公司的管理是不是规范，但管理的最终是要在销售上看到效果，所以陈列也是为销售打基础。听蒲老师讲课之前，我们对陈列只是略知一二，比如 对ABC药品的位置的摆放、端头应放放啥、每季的畅销品应怎么摆。
而听了之后，我对陈列更加的重视，等了解了公司对门店的严格要求，而我们也积极按照公司的规定及结合门店实际情况来陈列，比如，定位陈列、组合陈列，给顾客一个直观的感觉，等于变向的宣传。

在今后的工作中一定做好陈列，把销售做的更好。
