      双建路   店活动总结
活动性质：店上组织活动

活动时间： 2012年7月9日---18日    

主要活动内容： 满38送蜂蜜体验装1袋，88送维D钙，128送C+E   

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	386
	53.58
	20681.08 
	5290.87 
	25.58% 
	49.9%

	上月同期数据
	240
	36.8 
	8837.66 
	2818.52 
	31.89% 
	34.07%

	对比结果（%）
	60.8%
	45.6%
	134%
	87.71%
	-6.1%
	46.5%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	386
	53.58
	20681.08 
	 5290.87
	 25.58%
	49.9%

	上月同期数据
	315
	37.19 
	11714.13 
	3903.18 
	33.32% 
	33.07%

	对比结果（%）
	22.54%
	44.07%
	76.55%
	35.55%
	-7.74%
	50.89%


3、 活动期间新增会员   53    人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香体验装（35袋）
	千林维D钙（30瓶）
	千林C+E（20瓶）
	

	送出数量
	35
	12
	13
	

	剩余数量
	0
	18
	7
	


2、 总结
1、 活动的亮点
1. 在活动前几天就向顾客口头宣传，并打电话告知重点顾客活动内容。
2. 将活动的赠品全都摆放在进门的显眼处并在赠品处和收银台张贴POP,只要顾客一进门就向顾客宣传活动内容。
