崇州金带街店滞销品种数据分析
1、 药品滞销原因：

1、就价格问题上，本公司定制的部分药品价格确实高于一般药店的价格，顾客来本店购药，问到药品价格如此之高，我们都还来不及解释，顾客掉头就走人了！

2、集团公司品种铺货现已落实到每个店，ABC陈列也是按照公司要求摆放，但是部分药品认知度不是很高，对一些顾客进行介绍，部分顾客不是很容易接受，而且重点品种的大多数药品属于补益类药品，该类药品大多数价格都偏高，对于一般的平民老百姓来说，都消费不起！
3、公司在去年给各个门店新铺货200多个品种，部分药品不是很适合我店销售，现公司又要求淘汰部分药品，滞销、淘汰品种的日益堆积，就造成了药品滞销

二、解决措施：

（一）门店现实施措施：

关于滞销品种的分配，本店现采取的措施就是根据药品数量，效期时间的长短实时分配到人头上，营业员、促销每个人负责一部分，公平处理！实在不好销售的，就联系附近门店，帮忙销售。
（二）门店希望整改措施：

1、就公司价格问题，希望公司还是合理调整部分药品价格，同样的药品，而且还是本公司集团公司生产的，价格都比一般门店还高。如果价格不能下调，那就请各厂家做市场调研，恒定一下市场价格！
2、加强ABC药品的产品宣传。现公司大部分ABC品种认知度不是很高，公司可以做相应活动，增加重点品种的销售，比如像绵阳厂家的药品，顾客可以买5赠1，那公司的重点品种也可以实行买3赠1，或者买5赠1，总之，让顾客觉得占了便宜，就是最好的销售！
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