崇州九龙路店滞销品种解决措施
集团工业品铺货

    加强集团工业品种的学习，学习其本身功效，用法用量，注意事项及禁忌，发现其卖点优势，集合销售经验灵活运用搭配销售。

必备品种铺货

    建议：公司对新开小门店品种铺货可以减少些，新开小门店品种规模不需太大，保证知名品牌常备药品需求即可，周围顾客对药品的需求量只有那么大，同质品种太多，库存超量，货品周转率低，影响其他需要品种的门店销售。

开业来货

    开业来货品种，几乎接近效期，所以会加强加大对此类品种的销售，按质管部要求该打折销售的就实行打折销售（POP、爆炸花特价销售或参加买赠活动），在销售中首先以此类品种为首推处理解决，以减少门店和公司损失。

非当季品种

门店员工在请货时要注意清理品种，非当季品种时，可以不请货。

建议：公司对非当季品种请货，暂时禁请或控制门店非当季品种数量。（例如：冬季蛇油止裂冻疮消）

价格问题

心脑血管疾病常备终身用药药品价格太高，中国人群老龄化，未来常见病趋势——三高人群，几乎每天都在用药，如何把握这批忠实顾客，治疗药品（合理价格）+保健品（高毛利）=健康（效益），心脑血管高价格药品——直接拒绝顾客在门外=没有效益。

建议：公司对常见敏感疾病药品，价格合理。

